
P R O G R A M A

CONSULTOR PROFESIONAL
DE TANGO GESTIÓN

Está dirigido a todos aquellos profesionales independientes que deseen 
acreditar en carácter de Consultor de Tango Gestión.

Objetivo
Conocer el funcionamiento y operatoria del circuitocomercial en los módulos 
de Ventas, Stock, Compras y Tesorería, y su integración con el módulo 
contable. También incluye el curso Técnico Tango.

Cursos
Introducción • Ventas • Compras • Stock • Tesorería • Integración contable • 
Técnico Tango.

Acreditación
Examen Consultor Professional Inicial.
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El Consultor Professional Inicial deberá conocer cada uno delos procesos detallados seguidamente.

INTRODUCCIÓN
• Datos de la empresa

• Datos contables

VENTAS

Unidad 1: PARÁMETROS
Al finalizar esta sección conocerás los paráme-
tros generales delmódulo de ventas.

• Parámetros 1

• Parámetros 2

• Parámetros 3

• Parámetros 4

Unidad 2: PUESTA EN MARCHA
El objetivo de esta sección es que aprendas a 
definir cada uno de lospuntos contenidos en 
la puesta en marcha sugerida por el sistema.

• Puesta en marcha 1

• Puesta en marcha 2

• Puesta en marcha 3

• Puesta en marcha 4

• Puesta en marcha 5

Unidad 3: OPERATORIA
El objetivo de esta unidad es brindarte las 
herramientas para el ingresode los compro-
bantes de ventas, así como la gestión de las 
cuentas corrientes y sus correspondientes 
pagos.

• Facturador

• Promociones

• Facturación a cliente ocasional

• Facturación a cliente Habitual

• Facturación con referencia a pedido

• Facturación con referencia a remito

• Factura electrónica

• Cobranzas

• Información Impositiva

• Cierre de cajas y consultas LIVE

• Imágenes en formularios

Unidad 4: CIRCUITOS
• Señas

• Configuración cobranzas masivas

• Cobranzas masivas

• Direcciones de entrega

• Pesables

• Generación de diferencias de cambio

• Generación de comprobantes de ajustes

COMPRAS

Unidad 1 - PARÁMETROS
Al finalizar esta sección conocerás los paráme-
tros generales del módulo de Compras.

• Parámetros 1 

• Parámetros 2
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Unidad 2 - PUESTA EN MARCHA
El objetivo de esta sección es que aprendas a 
definir cada uno de los puntos contenidos en 
la puesta en marcha sugerida por el sistema

• Puesta en Marcha 1 

• Puesta en Marcha 2 

• Puesta en Marcha 3

Unidad 3: OPERATORIA 
El objetivo de esta unidad es brindarte las he-
rramientas para el ingreso de los comproban-
tes de Proveedores y Compras, así como la 
gestión de las cuentas corrientes y sus corres-
pondientes pagos.

• Operaciones de compra 1 

• Operaciones de compra 2 

• Operaciones de compra 3 

• Operaciones de compra 4

 

Unidad 4: CIRCUITOS 
• Ordenes de compras 

• Generación de diferencias de cambio 

• Generación de comprobantes de ajustes

TESORERÍA

Unidad 1 – PARÁMETROS 
Al finalizar esta unidad conocerás los paráme-
tros generales de cada uno de los módulos. 

• Parámetros de tesorería

 

Unidad 2 - PUESTA EN MARCHA 

El objetivo de esta unidad es que aprendas a 
definir cada uno de los puntos contenidos en 
la puesta en marcha sugerida por el sistema. 

• Puesta en marcha 1 

• Puesta en marcha 2 

• Definición de formato de archivo para Impor-
tar extracto bancario

Unidad 3 – OPERATORIA 

Al terminar esta unidad, contarás con la in-
formación necesaria para la registración de 
operaciones en Tesorería, permitiéndote un 
control preciso y dinámico de las tenencias 
bancarias, de cupones y efectivo. 

• Operatoria general 

• Operatoria con fondo fijo 

• Operatoria con cupones 

• Procesos periódicos 

Unidad 4 – CIRCUITOS 
• Perfil de cobranzas y pagos 

• Modelo de ingreso de comprobantes 

• Conciliación bancaria

STOCK

Unidad 1 - PARÁMETROS 
Al finalizar esta sección conocerás los paráme-
tros generales del módulo Stock.

• Parámetros generales 

Unidad 2 – PUESTA EN MARCHA 
El objetivo de esta sección es que aprendas a 
definir cada uno de los puntos contenidos en 
la puesta en marcha sugerida por el sistema. 

• Puesta en marcha 1 

• Puesta en marcha 2
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 Unidad 3 – OPERATORIA 

• Operaciones en stock

 

Unidad 4 – CIRCUITOS 
• Escalas 

• Escalas – Compras y Ventas 

• Etiquetas 

• Impresión de etiquetas 

• Toma de inventario 

• Colectoras

INTEGRACIÓN CONTABLE
 

Unidad 1: NOCIONES CONTABLES 
• Ingreso de asiento en contabilidad y altas de 
cuentas 

• Generación de asientos desde módulos 

• Exportación de asientos

TÉCNICO TANGO
 

Unidad 1 – INSTALACIÓN 
• Instalación del Sistema 

• Instalación de Terminales 

• Actualización del Sistema 

• Actualizar Licencia 

• Agregar Módulo 

Unidad 2 – ADMINISTRADOR 
• Administrador 

Unidad 3 – GENERALIDADES 
• Generalidades de soporte 

Unidad 4 Tango Connect 
• Tango Connect


